
Kärcher ist Weltmarktführer für
Reinigungssysteme, -produkte
und -dienstleistungen und steht
für Qualität, Innovation und
Nachhaltigkeit. Diesen Erfolg
verdanken wir unseren
Mitarbeitern, die sich täglich für
uns und unsere Produkte
einsetzen.

Als Familienunternehmen mit
gewachsenen Konzernstrukturen
überzeugen wir mit
herausragenden beruflichen
Perspektiven und
vertrauensvollem Umgang.
Interessante Herausforderungen
und offener Wissenstransfer
bieten eine perfekte Plattform für
Ihre individuelle Karriereplanung
und persönliche
Weiterentwicklung.

Wir suchen engagierte
Mitarbeiter, die das Arbeiten im
Team schätzen und mit uns
gemeinsam das erschaffen, was
Kärcher ausmacht –
ausnahmslos das Beste geben.

Ihr Kontakt

Alfred Kärcher GmbH
z. H. Herrn Bock Christian
Regionale Verkaufsleitung Ost
Christian.bock@kaercher.at
www.kaercher.at

JETZT BEWERBEN

Ihre Aufgaben

Nachhaltige Betreuung der
Bestandskunden (Hotellerie,
Gesundheitswesen,
öffentlicher Bereich) inkl.
Produktberatung,
Kalkulation und
Auftragskoordination
Ausbau der bestehenden
Kundenbeziehungen und
Neukunden-Akquise
Verantwortung für
Marktbeobachtung und
Kundenpotentialanalyse
Eigenständige Termin-
sowie effiziente
Tourenplanung

Ihr Profil

Must have“ Wohnort im
Verkaufsgebiet
Dynamische Verkaufspersönlichkeit
mit einschlägiger Berufserfahrung
im Außendienst (idealweise im
zuvor beschriebenen
Kundensegment)
Technisches Verständnis
Freude am Verkauf, gepaart mit
ausgeprägten
Kommunikationsfähigkeiten
Kundenorientierung sowie Ihr
zielorientiertes und selbständiges
Arbeiten mit Abschlussstärke
zeichnen Sie aus
Ausgezeichnetes sicheres Auftreten
und Verantwortungsbewusstsein
sowie Teamfähigkeit
Sattelfester Umgang mit dem PC
(Office 2016) und
Englischkenntnisse

Unser Angebot:

Innovatives und hochinteressantes Aufgabengebiet in einem
internationalen Unternehmen mit langfristiger Anstellung mit
leistungsorientierter Entlohnung
Dienstwagen (inkl. Privatnutzung)
Ausführliche Einschulung und Weiterbildungsmaßnahmen
Kollegiales und familiäres Arbeitsklima mit flacher Hierarchie und
schnellen Entscheidungswegen
Vielfältige Möglichkeiten, Ihre eigenen Ideen einzubringen
Motiviertes Team
Zahlreiche Fringe Benefits

Die österreichische Gesetzeslage verpflichtet uns, für diese
Vollzeitstelle ein Mindestbruttogehalt von EUR 35.000,- pro Jahr
auszuweisen. Je nach Qualifikation und Erfahrung besteht jedoch die
Bereitschaft zur Überbezahlung.

Es wartet eine spannende Herausforderung
mit Fixum, Prämie und Firmenwagen auf
Sie. Haben wir Ihr Interesse geweckt?
Haben wir Ihr Interesse geweckt?
Dann freuen wir uns auf Ihre aussage
kräftige Bewerbung per E-Mail.

Das Vertriebsteam im Raum Burgenland und in den Bezirken Mödling, Baden und Wr. Neudorf sucht ab
sofort Verstärkung.

Vertriebsmitarbeiter (m/w)
für die Region Burgenland und die Bezirke Mödling,
Baden und Wr. Neudorf


